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Der Bielefelder Speditionskaufmann Thomas Hilbrenner hat sich vor fiinf Jahren als Frachtfiihrer selbstand|g gemacht: Heute rollen bereits 24 Wagen

Existenzgriin

Von Wilfried Massmann

Thomas Hilbrenner folgt Vaters
Spuren, und geht doch eigene
Wege. 1993 machte sich der Ju-
nior selbstindig mit der Firma
nIrans OWL Speditionsbetriebs-
mittel GmbH*. Heute rollen be-
reits 24 Fahrzeuge, darunter fiinf
Kiihlziige, quer durch Europa.

Der Anfang war gewagt, und
doch recht gut abgefedert. Sein
Vater ist Hans-Jiirgen Hilbren-
ner (67), der 1966 die Firma Spe-
la — Speditions- Lagerhaus
GmbH — gegriindet hat. Auf
dem Ho6hepunkt des Erfolgs,
aber auchdie schwieriger wer-
dende Marktsituion in der EU
vor Augen, verkaufte der Unter-
nehmer 1988 seine Firma mit 45
Fahrzeugen und das Lagerhaus
samt Biiro an der Friedrich-Ha-
gemann-StraBe in Oldentrup
gewinntrdchtig an die McGre-
gor Cory Cargo Services GmbH
in Hamburg, Tochter der briti-
schen Ocean Transport & Tradi-
tion plc, London. Die Briten ga-
ben 1993 in Bielefeld auf und
verduBerten den Rest an die
Spedition Hellmann aus Osna-
briick, die in Oldentrup unter
ihrem Namen das Geschaft wei-
terbetreibt.

Der nach wie vor vitale Senior
ist seit 1990 aktiver Ruhestind-
ler. Mit lauter, fréhlicher Stim-

me deklamiert er stehend, wie
in alten Zeiten, seine Stand-
punkte: ,,Ich bin nicht in die Ka-
ribik geflohen, sondern bin
hiergeblieben.”” Neben Biele-
feld unterhilt der Freizeitkapi-
tan Wohnsitze in Norddeich

Hans-Jirgen Hilbrenner hat in-

- zwischen — unter anderem —

in den Neubau von 80 Wohnun-
gen in Bielefeld und Miinster.
AuBerdem ist er Gesellschafter
in die Firma seines Sohnes. Dort
vermittelt der Mann mit fast 50
jahriger Speditionserfahrung zu-
satzlich Kno how und schieft
Geld ein, das ein Existenzgriin-
der in dieser Branche am Kapi-
talmarkt nicht so leicht bekom-
men wiirde.

Preisdruck
ist immer da

Immerhin kostet ein Vierzigton-
ner Diesel gut 320000 Mark.
Und so ein Fiinfachser muB rol-
len, moglichst Tag und Nacht,
sieben Tage die Woche. 15000
Kilometer im Monat ist fiir einen
Fernfahrer  nichts  AuBerge-
wohnliches. Kapitdne der Land-
strale!

Da werden Erdbeeren von Spa-
nien auf die Grofmarkte nach
Hamburg oder Bielefeld trans-
portiert, Schinken von Westfa-
len nach ltalien gebracht oder

textile Rohware nach Osteuropa
gefahren und fertige Oberbe-
kleidung zuriickgeholt. Zuver-
Idssigkeit sowie sichere und ge-
pflegte Fahrzeuge sind Vorraus-
setzungen, um sich gegen Billig-
konkurrenz zu behaupten und
Auftrage Gberhaupt zu bekom-
men.

,,Der Preisdruck ist aber immer
da”, unterstreicht Hilbrenner,
,,doch ich lasse mir nicht die
Preise diktieren”. Vater pflichtet
bei: ,,Nur Geldwechseln ist
Quatsch, ein Kaufmann muf
Geld verdienen.” Schwierig war
es auch in den Anfangsjahren
seiner Karriere. Doch damals
war ein Wachstumsmarkt vor-
handen, heute dominiert der
Verdringungswettbewerb.

Der Junior hat manches anders
gemacht als sein Vater. Er unter-
hilt kein Lagerhaus, ist kein

. Spediteur und gibt sich nicht

mit Kleinstiickgut ab. Thomas
Hilbrenner ist Frachtfihrer, der
ein Biro in der ehemaligen Im-
mobilie seines Vaters angemie-
tet hat und mit zwei, drei Mitar-
beitern alles bewiltigt.

Drei Frachtvermittler — im
Branchenjargon ,,Sofa-Spedi-
teure genannt —, von denen

zwei in der Region und einer in
Stiddeutschland sitzen, besor-
gen die bereits spitz kalkulier-

nder mit Riickenwind

ten Auftrige. Die rechnet der
Bielefelder noch einmal nach,
bestimmt die Fahrtroute und di-
rigiert seine zwei Dutzend ange-
stellten deutschen Fernfahrer
und Lastziige. ,,Unter'm Strich
mull immer etwas Ubrig blei-
ben, anders lohnt es nicht —
,,sonst kann ich auch den Bauch
in die Sonne hingen”.

, Von der Pieke
auf gelernt

Im Gegensatz zum Senior be-
sitzt der Junior selbst einen Fiih-
rerschein fir Brummis. Und ge-
lernt hat er von der Pieke auf.
Thomas Hilbrenner, geboren in
Gitersloh, inzwischen verheira-
tet und zweifacher Familienva-
ter, begann 1979 seine Ausbil-
dung zunt Speditionskaufmann
bei Wahl & Co, volontierte nach
der Bundeswehrzeit in verschie-
denen deutschen Speditionsfir-
men und trat 1985 in den vaterli-
chen Betrieb ein.

Dort wurde er Prokurist, leitete
den gesamten Fuhrpark und
war fir den Einsatz der Fahrer
verantwortlich. Thomas Hil-
brenner war schon bei Spela
Prokurist und blieb auch bei
den Engldndern in dieser Posi-
tion bis sie ihre ostwestfilische
Depandance aufgaben.

2. b

Die Speditionskaufleute Thomas und Hans-]urgen Htlhrenner Sohn und Vater, Berufskollegen,

Gesellschafter.

Die Aufschrift ,,Trans OWL" an

. den groRen Lastziigen ist Mar-

kenname und Werbung fiir die
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ostwestfilische Region europa- ma, Hans-Jiirgen Hilbrenner ist
weit. Thomas Hilbrenner freut

sich tiber den Erfolg seiner Fir- stolz auf seinen Sohn.



